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Hondelskommaren
Jonkopings Idn

NATVERK

Exportnatverk

Ett natverk for dig som vill expandera er export.

Den globala varldsmarknaden fordndras snabbt och de senaste arens handelser paverkar saval
export som import. Féretagen i Jonkopings lan har en betydande export men det finns en potential hos
sma och medelstora foretag att exportera mer genom att vassa sina strategier.

For att natverkstraffarna ska bli sa givande som méjligt kommer deltagarna ges stor mojlighet att
paverka innehallet. Det finns dven ett stort varde av sjalva natverkandet med personer med liknande
roller och utmaningar. Det kommer ges utrymmer for att byta erfarenheter, bolla idéer och utmaningar
genom diskussioner men aven tid for reflektion.

Amnen som kan vara aktuella ar:

Hur skapar vi en langsiktig export business plan?

Verksamhets- och marknadsanalyser for l6nsam tillvaxt.

Hur strukturerar vi vara saljkanaler och saljprocesser?
Marknadsanpassningar, certifieringar, positionering och prissattning.
Hur skapar vi 6msesidigt partnerskap for proaktiv affarsutveckling?
De interna och externa utmaningarna samt riskerna med export.

Malgrupp

Exportnatverket ar ett natverk for bolag som i dag har en etablerad export men som har som ambition
att vidareutveckla verksamheten. Natverket vander sig till exportsaljare, saljchefer, VD och liknande
strategiska funktioner och bidrar till en direkt kompetenshgjning.

Upplagg
e Natverket traffas ca 6 ggr/ar

e Varje natverkstraff ar fyra timmar med gemensam maltid

e Natverket leds av en erfaren exportchef

e Traffar laggs med fordel pa deltagarnas respektive foretag

o Modjlighet till att bjuda in extern expertis genom Handelskammarens breda natverk
Kostnad

Ja, en individuell arsavgift. Rabatterat pris om foretaget &r medlem hos Handelskammaren
Jonkdpings lan.

Natverksledare

Umit Dilek &r civilekonom och innehar en MBA fran Civilekonomprogrammet pa Internationella
Handelshogskolan i Jonkoping. Han arbetar i dag som Export Sales Director pa ITAB och har ca 15 ars
erfarenhet inom internationell forsaljning och affarsutveckling fran roller inom olika branscher sd som
retail och fordon. Genom &ren har Umit arbetat néstan uteslutande pa tekniktunga tillverkande bolag
dar ledorden for global konkurrenskraft har varit innovation, design och kvalitet genom konsultativt
vardeskapande. Fokus har alltid varit att skapa en hallbar och I6nsam internationell tillvaxt och
expansion in i nya marknader, att arbeta proaktivt genom att skapa majligheter samt forutse risker.

Barnarpsgatan 11, 553 16 Jonkdping Telefon: 036-30 14 30  info@handelskammarenjonkoping.se  handelskammarenjonkoping.se




Umits gedigna erfarenhet av att arbeta strategiskt med global export, men &ven o ‘
hans vana av att leda grupper, gér honom till en mycket kompetent Hondelskommaren

natverksledare. J('jnk('jp/hgs lan

Kontaktuppgifter

Annika Cederfeldt, naringslivspolitisk chef, Handelskammaren Jonkopings lan
070-468 36 36
annika.cederfeldt@handelskammarenjonkoping.se

Umit Dilek, natverksledare & Export Sales Director, ITAB
072-21 77 826
umit.dilek@itab.com
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